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Mkb’er Iaat

‘bankoverbij

zoektocht
naar kredie

Het lukt ondernemers in het
midden- en kleinbedrijf (mkb)
steeds beter om financiering
te vinden. Vooral buiten het
traditionele bankkanaal groeit
het aantal partijen dat leningen
verstrekt.

Peet Vogels

Den Haag

Het Centraal Bureau voor de Statis-
tiek (CBS) publiceerde recent de Fi-
nancieringsmonitor met trends in
de financiering van mkb-bedrijven.
Daaruit blijkt dat het ondernemers
vaker lukt financiering te vinden
voor uitbreiding, voorraadfinancie-
ring of bijvoorbeeld een nieuw be-
drijfspand.

De stijging van het aantal kredie-
ten is opmerkelijk, want de rente is
gestegen. Toch is het voor onderne-

mers nog lonend om investeringen

~met geleend geld te doen. ,De

winstgevendheid van het mkb is -

nog steeds goed en vergeet niet dat
we tot voor kort met historisch lage
rentes zaten. Die zijn nu 2 tot 3 pro-
centpunt hoger, maar nog steeds
laag”, zegt Ronald Kleverlaan, voor-
zitter van de Stichting MKB Finan-
ciering (SMF). De stichting advi-
seert ondernemers bij het vinden
van passende financiering.

Die financiering vinden onder-
nemers steeds vaker buiten de bank
,,In 2019 begon nog 80 procent van

Hetkanbi
bankenmaanden
durenvooreen
aanvraagis

handeld

- Ronald Kleverlaan,
voorzitter SMF

de ondernemers hun zoektocht
naar een lening bij de bank. Inmid-
dels is dat minder dan de helft”, al-
dus Kleverlaan. Banken verstrek-
ken nog maar een derde van de kre-
dieten aan het mkb, blijkt uit de
Financieringsmonitor. Vooral de
kleine kredieten, tot 250.000 euro,
zijn over het algemeen niet interes-

sant voor de grootbanken. De kos-

ten voor zo'n krediet wegen niet of
nauwelijks op tegen de opbreng-
sten.

Flexibiliteit

Ondernemers laten de bank om
verschillende redenen links liggen.
,Banken zijn nog steeds heel traag
bij kredietaanvragen. Het kan
maanden duren voor een aanvraag
is behandeld. Daarnaast is bij ban-
ken vaak geen maatwerk mogelijk,
terwijl ondernemers daar vaak wel
behoefte aan hebben. Ze willen
flexibiliteit. Een hypothecaire le-
ning bij de een en een leasecontract
bij een ander. Bij een bank is het
vaak: één lening met een bepaalde
looptijd en rentepercentage”, geeft
Kleverlaan aan.

De laatste jaren groeien het aan-
bod en de diversiteit van financiers.
,»Er zijn bijvoorbeeld speciale pro-
ducten gekomen, zoals lease van
gebruikte vrachtwagens, of crowd-
fundingplatformen die zich speci-
aal op de horeca richten”, ziet Kle-
verlaan. Daar vindt een onderne-
mer wel het maatwerk dat hij zoekt.




